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CLEANUP SYSTEMS: GEZIELT ZU NEUEN KUNDEN

Saubere Daten flr das Direktmarketing

Die Cleanup Systems von beDirect machen in lhrer Datenbank griindlich sauber. Direkt
vor jedem Versand — oder in lhren Bestandsdaten. Ganz nach lhren Winschen und Anfor-
derungen. So sprechen Sie die richtigen Empfanger an und sortieren schwarze Schafe
aus. Sie sparen Kosten und erhéhen die Responserate.

beProtect:
Saubere Daten direkt beim Versand

92 Millionen Consumer- und Firmen-
daten bilden die gute Basis flr unseren
grindlichen Waschabgleich. Jedes Mal,
bevor Sie ein Mailing versenden, berei-
nigt beProtect die Adressdatei mittels
Negativ- und Sperrdaten. Das stellt
sicher, dass Ihre Post die gewlinschten
Empfanger erreicht. Es schiitzt vor Streu-
verlusten und Retouren.

Sicherheit auch fir B2C

Sie bestimmen selbst, nach welchen
Ausschlusskriterien selektiert wird.
beProtect verhindert beispielsweise,
dass Sendungen an nicht solvente
Kunden herausgehen —und das sogar
im besonders datengeschutzten B2C-
Bereich. Dabei beachten wir selbstver-
standlich die strengen Bestimmungen
des Bundesdatenschutzgesetzes.

Einzigartig durch starke Partner

Mit beProtect bieten wir lhnen den der-
zeit umfangreichsten Bestand an Nega-
tiv- und Sperrdaten in Deutschland. Das
verdanken wir den professionell recher-
chierten Daten unserer Partner, vor
allem Creditreform, CEG und Deutsche
Post Adress. Zusatzlich reichern wir die
Ergebnisse durch eigene Recherchen an.

Jeder Treffer spart Geld

Die Kosten berechnen sich pro aussor-
tierter Adresse und liegen deutlich unter
dem Porto- und Materialwert eines
Mailings. Sparen Sie also mit jedem
Treffer mehr, als Sie bezahlen.
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beClean:
Saubere Daten in lhrem Bestand

beClean bereinigt Ihre Datenbank, indem es Schnell gecheckt:
Ihren Bestand mit rund 14 Millionen qua- H
lifizierten B2B-Kontakten abgleicht. Sperr-

adressen, die durch Insolvenzen oder Lo- Wann brauchen Sie beProtect?
schungen entstanden sind, werden ebenso e \Wenn lhre Neukunden sowohl| Con-
wie Negativeintrage zuverlassig gekenn- sumer als auch Unternehmen sind!
zeichnet. Zudem findet beClean unzustell- e Wenn Sie haufig Werbemailings
bare Adressen und doppelte Datensatze. verschicken!

® \Wenn Sie fur jedes Mailing auf
Nur noch wertvolle Kontakte i topaktuelle Daten zuriickgreifen
beClean sorgt dafir, dass Ihre Geschafts- mochten!
kontakte auf wirtschaftsaktiven und boni- i e Wenn Sie schwarze Schafe gar
tatsgepruften Adressen beruhen. Das senkt nicht erst anschreiben wollen!
Porto- und Materialkosten, beugt Mahn- e \Wenn Sie die Negativ- und Sperr-
verfahren vor und macht das Direktmarke- kategorien einzeln selbst bestim-
ting effizienter als je zuvor. men wollen!

® \Wenn Sie die Responsequote Ihrer
Schnell und griindlich geprift Mailings erhéhen wollen!

beClean ist der schnelle, ausschlieBlich ma-
schinelle Abgleich, der grindlich in lhrer

Datenbank aufraumt. Die Bereinigungs- Wann brauchen Sie beClean?

quote liegt durchschnittlich bei 5 bis ® \Wenn Sie vorwiegend im B2B-

20 Prozent. Damit sich bereits bereinigte Bereich werben!

Daten nicht erneut einschleichen kénnen, e \Wenn lhre wertvollen Materialien

werden die Adressen markiert und sind ihr Ziel erreichen sollen!

damit auf Dauer erkennbar. i e Wenn Sie keine Portokosten ver-
schleudern wollen!

Mit jeder Bereinigung gulinstiger ® \Wenn Sie die Responsequote Ihrer

beClean bietet Ihnen ein Preis-Leistungs- Mailings erhéhen wollen!

Verhaltnis, das sich direkt nach der Zahl ® \Wenn Sie Gber Umzlge und Um-

der tatsachlichen Verknupfungen mit der firmierungen informiert sein

beDirect-Datenbank bemisst. Je besser Ihre wollen.
Daten, desto geringer sind lhre Kosten. Da- H
mit wird es von Mal zu Mal giinstiger.
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beDirect in Gltersloh wurde 2001 als Nehmen Sie heute noch Kontakt auf!
Joint Venture von arvato, dem Outsour- Ihr direkter Draht zu sauberen Daten:
cing-Spezialist aus dem Hause Bertels-

mann, und Creditreform, der gréBten beDirect GmbH & Co. KG
Wirtschaftsaufkunftei Deutschlands, Ariane Eggers

gegrindet. Carl-Bertelsmann-Str. 105-107

33311 GuUtersloh
100 Mitarbeiter an sechs Standorten

in Deutschland bieten den Kunden aus Telefon +49 5241 80-45600
Telekommunikation, Handel, Finanz- ariane.eggers@bedirect.de
dienstleistungen, Behérden und anderen

Branchen Adressen, Daten und Indivi- www.bedirect.de
duallésungen fur die Kundengewinnung www.besales.de

und die Bestandskundenpflege.
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